VOCABUL

ARIO

COMPRAS Y VENTAS

Anular un pedido :
Rescindir un encargo.

Cliente:
Persona que uliliza los servi-
cios de un profesional.

Comision:
Porcentaje que se queda el
intermediario @n una venla.

Competidor:

Persona fisica o juridica con
una situacién similar en el
mercado, lo que le situa
como rival en &l sactor.

Crisis:
Peariodo de inestabilidad.

Demora:
Retraso en la entrega o el
pago de un producto.

Descuento:
Disminucidn pactada del pracio
de venta al pablico.

Empresa:
Firma comercial.

Entrega:
Accidn de poner un producto
en posesidn de olra parsona.

Existencias:

{Stock) productos o reservas
que tedavia no han tenido la
salida a que estan destinadas,

Facilidades de pago:
Posibilidad de realizar el pago
de forma més ventajosa para

el cliente, segun condiciones
previamente pactadas.

Intermediario:
Persona que media entre el
productor y el consumidar,

Inventario:
Lista de exislencias.

Margen de
beneficio:

Diferancia enlrg los ingresos
¥ los costes,

Materia prima:

Materia que se necesita en
primer lugar para la fabricacion
de un preducto.

Mayorista:
Empresa que se dedica a
vender al por mayor.

Mercancia:
Producto.

Numero de
referencia:

Mumero que sirve para iden-
tificar un producle facilitando
su almacenamiento.

Pedido:
Encargo hecho a un fabricante
o vendedor,

Plazos de entrega:
Fechas en que debe entre-
garse un producto.

Precio:
Valor dado a una mercancia.

Producto:
Resultado final de un proceso
de elaboracion,

Proveedor:
Persona que suministra un
producto.

Punto de venta:
Lugar donde se realiza la
venta.

Rebaja:
Reduccidn en el precio.

Reclamar:
Exigir el cumplimiento de
una obligacion.

Seccion de
compras:

Area de la empresa que se
dedica a todo lo relacionado
con la adquisicion de produc-
tos.

Sector:
Area de intereses econdmicos
similares,

I

Vencer:
En conlexto comercial, finalizar
un plazo.

Vendedor:

Persona encargada de pro-
mocionar y vender un produc-
to.




