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Sacar una negociación fuera de la oficina puede ayudar a resolver situaciones difíciles

Expresiones idiomáticas

Elija la opción correcta

No existen recetas universales para una negociación de éxito, pero intentar ser creativo, buscando alternativas originales, es casi siempre una buena táctica para desbloquear situaciones difíciles y………………… (1) 

 “He llegado a cerrar la firma de un contrato…………………. (2) una servilleta de papel escrita apresuradamente durante un aperitivo en un bar tras salir de una
oficina donde la negociación de ese contrato no estaba avanzando. La otra parte me envió más tarde un documento oficial, pero para mí ese trozo de papel era ya un éxito”, recuerda Francisco Amaya, director comercial de Seguriber. 
Se suele…………………….. (3) cuando se  buscan encuentros que se salgan del marco habitual de la oficina. Con frecuencia, estos encuentros hacen que se dejen a un lado papeles preestablecidos e, incluso, que se revisen las posturas existentes. Amaya dice que lo importante es “plantearte qué quieres obtener y tener un poco de psicología para saber qué lugar es el más adecuado para sacar la negociación”. 

Tan importante como elegir la estrategia correcta para negociar es buscar el lugar y el momento adecuado. Y, muchas veces, un negociador avanza más cuando las partes se alejan del centro de una ‘negociación oficial’ y se trasladan a una atmósfera más relajada y pueden …………….. (4).

Por otro lado, Fernando de Vicente, socio-consultor de Know-How Foundation, señala que “lo más importante es elegir el momento adecuado para aclarar posiciones dentro del proceso de negociación (apertura, desarrollo o cierre)  y no dejar que sea el otro quien……………….”.(5)

 






          Emprendedores (febrero  2005)

	
	a
	b
	c
	d

	1
	atar cabos
	sacar de quicio
	andar con pies de plomo
	quitar hierro

	2
	echando chispas
	echando en cara a
	echando mano de
	echando leña al fuego

	3
	dar en el clavo
	dar la vuelta a la tortilla
	dar la talla
	dar que hablar

	4
	ponerse morados
	tumbarse a la bartola
	dormir de un tirón
	estar a sus anchas

	5
	haga la vista gorda
	arrime el hombro
	lleve la voz cantante
	cambie de chaqueta


Solución
Sacar una negociación fuera de la oficina puede ayudar a resolver situaciones difíciles

Expresiones idiomáticas

	
	a
	b
	c
	d

	1
	atar cabos
	sacar de quicio
	andar con pies de plomo
	quitar hierro

	2
	echando chispas
	echando en cara a
	echando mano de
	echando leña al fuego

	3
	dar en el clavo
	dar la vuelta a la tortilla
	dar la talla
	dar que hablar

	4
	ponerse morados
	tumbarse a la bartola
	dormir de un tirón
	estar a sus anchas

	5
	haga la vista gorda
	arrime el hombro
	lleve la voz cantante
	cambie de chaqueta











[image: image2.png]sPanisz .
usiness



[image: image3.jpg]




[image: image4.png]Marisa de Prada



_1176215377.bin

